
 

Du arbeitest gerne in einem jungen, agilen Team und möchtest für uns Projekte mit weltweit 
agierenden Kunden leiten? 

Dann werde ein Teil unseres Teams in der Vertriebs- und Projektabteilung. Hier gewinnen wir gemeinsam neue 
Kunden für unsere Schiffspropeller, sei es für Schiffsneubauten auf den Werften weltweit, oder im Rahmen von 
Retrofitprojekten direkt mit den Schiffseignern, um deren Schiffe effizienter und damit fit für eine 
emissionsarme Zukunft zu machen. Die Projekte selbst betreuen wir auch nach dem Vertragsabschluss und 
sind so bis zur Auslieferung und darüber hinaus ein wichtiger Ansprechpartner für unsere Kunden. 

Ihre Persönlichkeit 

• Abgeschlossenes Hochschulstudium (Maschinenbau, Schiffbau, Wirtschaftsingenieurwesen)
• Selbständige Arbeitsweise
• Teamgeist und Flexibilität
• Kommunikationsstärke und Verhandlungsgeschick
• Hohe Service- und Kundenorientierung
• Verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift
• Internationale Reisebereitschaft

Ihre Perspektiven – individuell und erfolgsorientiert 

• Eigenverantwortung: Gestaltungsspielraum in Projekten, Einbringung eigener Ideen
• Kundenkontakt: Direkte Zusammenarbeit zur Entwicklung individueller Lösungen
• Reise-/Mobilitätsangebote: Dienstreisen und flexible Arbeitsorte für Kundenbetreuung vor Ort
• Teamarbeit: Abteilungsübergreifende Kooperation zur Projektumsetzung
• Strategische Mitgestaltung: Einfluss auf Vertriebsstrategien und Prozessoptimierung
• Flache Hierarchien: Offene Kommunikation, kurze Entscheidungswege
• Urlaub und Sonderleistungen: 30 Tage Urlaub, Fahrkostenzuschuss/Fahrradleasing
• Weiterbildung und Sonderzahlungen: Urlaubs-/Weihnachtsgeld, Weiterbildungsmöglichkeiten
• Flexible Arbeitszeiten: Anpassbare Zeiten für Work-Life-Balance
• Altersvorsorge: Attraktives Vorsorgeangebot für finanzielle Sicherheit
• Mitarbeiterevents: Teambuilding-Events und Firmenfeiern
• Internationales Umfeld: Arbeit in internationalen Teams, Möglichkeit zu Auslandseinsätzen
• Onboarding: Strukturierte Einarbeitung für einen guten Start

Für Auskünfte und Fragen steht Ihnen Frau Katrin Beuster zur Verfügung. Wir freuen uns auf Ihre vollständigen 
Bewerbungsunterlagen, unter der Angabe Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung. 

Seit mehr als 75 Jahren steht die Mecklenburger Metallguss GmbH am Standort Waren (Müritz) für Innovation 
und Qualität in der Entwicklung und Fertigung von Schiffspropellern für die größten Handels- und 
Spezialschiffe der Welt. Als weltweit führender Anbieter von Propellern für große Containerschiffe setzen wir 
Maßstäbe in unserer Branche und zählen auf das Engagement unserer über 230 Mitarbeitenden. 

Stellenausschreibung 

Key-Account-Manager:in Sales & Projects 

MMG - Mecklenburger Metallguss GmbH 

 Teterower Straße 1 | D-17192 Waren (Müritz) |Germany 

Phone: +49 3991 736 130 

Mail: beuster@mmg-propeller.de 

 www.mecklenburger-metallguss.com 
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